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・新築賃貸住宅のユーザーや、新築戸建（一次住宅取得者層）向けにOSSの
リソースを絡めた新サービスの開発

8-3 新築住宅（賃貸集合・戸建て）向けの新サービス

◼ 電⼒・ガス契約の取得と連携して提案するサービスの開発

例) 集合住宅：OGM提案の一括受電サービスとOSSの基盤リソースを絡めた付加サービスの開発

例) 戸建住宅：住宅一次取得者層向けのエネルギーと紐づけた便利サービス

■ターゲット
【新築戸建】
住宅一次取得者層

【新築賃貸】

【新築分譲ﾏﾝｼｮﾝ】

■新築戸建
・ハウスメーカー
・大手ビルダー
・地場工務店

■集合住宅
・ﾏﾝｼｮﾝﾃﾞﾍﾞﾛｯﾊﾟｰ
・賃貸ﾃﾞﾍﾞﾛｯﾊﾟｰ

大阪ガス
マーケティング

＋

OSS

OSSリソース
①駆け付け
②24時間受付
③健康相談

ｴﾈﾌｧｰﾑ
ｴｺｼﾞｮｰｽﾞ

床暖
乾太くん

など

ﾊｲｸﾞﾚｰﾄﾞ住宅
（ｴﾈ料⾦優位）

賃貸・ﾊﾟﾜｰﾋﾞﾙﾀﾞｰ
（ｴﾈ料金劣後）

エンドユーザーにひびくメニュー

【サービス・システム】

2020

戻る

https://www.osakagas.co.jp/company/efforts/rd/innovation/pdf/needs/2021/needs.pdf

